Sales Manager im

AuBendienst (m/w/d)

Arbeitsverhaltnis: Unbefristet

lhre Stellenbeschreibung

> Kundenbetreuung unserer bestehenden Exportkunden

Selbstandige Potenzialermittlung flir Neukunden im Ausland

> Vorbereitung und Wahrnehmung sowie Nachbereitung von Besuchsterminen unserer Kunden im
Ausland

> Selbstandige schriftliche, telefonisch und personliche Betreuung und Beratung der Fachhandler

> Uberpriifung der Warenprésentation (innen und auflen) sowie der Angebotsbedingungen bei
Bestandkunden

> Selbstandige Konkurrenz- und Marktbeobachtung und Analyse im Hinblick auf Produkte, Preise
und Konditionen etc.

v

Benefits
(© 40 Stunden Woche &% Betriebliche Altersvorsorge
M\ 27 Urlaubstage Q Flexible Arbeitszeiten

ﬁ Firmenwagen auch zur privaten Nutzung ; Laptop und Handy

lhr Profil

> Abgeschlossene kaufmannische Berufsausbildung bzw. vergleichbare Ausbildung mit
Schwerpunkt Vertrieb

Versierter Umgang mit MS-Office und ERP-Systemen

Freude am kundenorientierten Arbeiten

Kommunikationsstarke sowie Team- und Organisationsfahigkeit
Verhandlungsgeschick und Geduld

Verhandlungssicheres Englisch
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Das hieten wir

> Einen sicheren, unbefristeten und modernen Arbeitsplatz in einem etablierten Unternehmen

> Eininteressantes und sehr abwechslungsreiches Aufgabengebiet mit stetigen
Weiterbildungsmaglichkeiten

> Flexibler Arbeitszeitregelung durch Gleitzeitmodell

> Eine attraktive Entlohnung mit AG-finanzierter betr. Altersvorsorge sowie weiteren
Sozialleistungen

> Ein kleines Team, nette Kollegen und flache Hierarchien
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